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							Бодо Шеффер 
Книга Бодо Шефера «Путь к финансовой свободе» поможет кардинально изменить жизнь каждому, кто будет готов с ней работать. Книги этого автора разлетаются с полок магазинов с невероятной скоростью, они становятся бестселлерами и переводятся на многие языки. И это не удивительно, ведь Бодо Шефер – успешный и финансово независимый человек, поэтому, когда он говорит о деньгах, то ему просто невозможно не поверить.
Все люди мечтают жить свободно, так, чтобы не приходилось думать о том, а будет ли возможность завтра заплатить за квартиру или купить себе зимнюю обувь. Не говоря уже о покупке машины или квартиры. Но, к сожалению, большинство живут именно так. Бодо Шефер предлагает иначе взглянуть на свою жизнь, на финансы, что-то переоценить и изменить всё к лучшему.
В книге идёт речь о том, почему у большинства людей между мечтой и реальностью – огромная пропасть. Кто-то не готов к действиям ради достижения финансовой независимости, потому что это сложно, но ведь жить в постоянных ограничениях ещё сложнее. Автор рассказывает о важных принципах, которые помогут изменить финансовое положение. Прежде всего, важно адекватно оценить то, что есть на сегодняшний день. Большое значение имеет планирование. Нужно понимать, когда стоит сэкономить, а когда стоит приобрести что-то ценное, что принесёт ещё большую пользу. В книге рассказано, когда, как и в каком количестве делать вложения.
Важным моментом, который выделяет автор, является то, что нужно уметь видеть возможности даже в тяжёлый кризисный период. Когда экономика стабильна, то намного проще достичь успеха, но нужно быть готовым к сложным временам. Книга будет полезна всем, кто хочет жить комфортно и достойно, однако само прочтение не приведёт к успеху, книгу нужно проработать и применить полученные знания в жизни.
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							Стивен Кови
Книга Стивена Кови «Семь навыков высокоэффективных людей. Мощные инструменты развития личности» стала бестселлером и повлияла на жизни многих успешных людей. В современном мире каждый стремится занять своё место под солнцем, стать более успешным, больше зарабатывать, достичь высокого статуса. Но далеко не всегда человек знает, как это сделать. Мотивирующие книги интересны, но очень скоро после их прочтения заряд бодрости сменяется прежним равнодушием или унынием. Эта книга поможет обрести не только веру в успех своих действий, но и даст нечто гораздо большее.
Автор данной книги помогает своим читателям понять себя, узнать, чего же им действительно хочется, расставить приоритеты, а не гнаться за чужой мечтой. Поскольку у всех разные цели, то нужно учиться формулировать свои собственные. Ведь часто мы не получаем желаемого потому, что нам не хватает мотивации. А причиной этому является то, что на самом деле это не наша мечта.
Другим важным аспектом этой книги является то, что она объясняет, как нужно достигать целей, которые вы перед собой поставили. Кроме того, она показывает, как сильно может измениться человек. Речь идёт не о внешних изменениях, а о глубоких внутренних переменах, изменении мировоззрения, привычек, а впоследствии, возможно, и некоторых черт характера.
Автор не обещает быстрых перемен, легких путей в достижении целей. На любое изменение нужно время, иногда достаточно длительное. Путь к развитию не бывает простым. Работа над собой – это действительно работа, но результат стоит потраченных усилий. Самое главное, вовремя понять, как много существует возможностей, и реализовать свой потенциал.
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							Эрик Берн
В книге «Люди, которые играют в игры» Эрик Берн говорит о важной теме человеческой судьбы с точки зрения психологии. Книги этого психолога пользуются огромным успехом и продаются миллионными тиражами. Они помогли изменить жизнь тем, кто их прочитал и начал работать над собой. Конечно, для перемен нужно время, но иногда даже осознания своей проблемы достаточно, чтобы начать делать маленькие шаги к изменению.
Эта книга рассказывает о сценарии жизни, который принимает для себя каждый человек. Это происходит неосознанно, зачастую человеку самому не нравится то, что с ним происходит, но он не знает, в чём причина, и как это изменить. Эрик Берн говорит, что этот сценарий формируется в самом детстве, когда ребёнок не может отдавать себе в этом отчёта. Всё происходит под влиянием воспитания, родители закладывают в ребёнке этот фундамент, формируют те или иные убеждения. Причём вовсе не всегда бывает так, что ребёнок усваивает именно то, что хотели донести до него родители. Особенно, если слова и убеждения родителей расходятся с тем, что они делают.
Вынужденные жить по определённой модели, играя в игру и даже не осознавая этого, люди не могут повлиять на свою судьбу. Эта книга сможет помочь понять, в какую игру играете вы сами, почему именно так строятся ваши отношения с членами семьи, друзьями и любимыми. Можно будет понять, почему многие ситуации неоднократно повторяются в вашей жизни, почему вы делаете одни и те же ошибки, какие поведенческие шаблоны вы используете. Самое важное, что после сознания всего этого можно будет постепенно перейти к переменам, хотя это будет непросто, учитывая, что придётся переписывать сценарий, написанный много лет назад. Но всё возможно при большом желании.
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Супербестселлер: практичная, четкая, блестящая книга. Анализируется буквально все, что делает презентацию успешной — или провальной. Автор много лет учит американцев проводить успешные: подавать и продавать всечто угодно, и в самом лучшем виде.
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							Нил Рэкхем
«СПИН-продажи» — бестселлер о технологии эффективных продаж, неоднократно издававшийся на многих языках мира. На основе проведенного детального исследования авторы убедительно показывают, сколь велика разница между крупномасштабными и мелкомасштабными торговыми сделками, и развеивают распространенные мифы о существенных аспектах успешного заключения торговых сделок. Для менеджеров по продажам, торговых агентов, руководителей.
Произведение относится к жанру Экономика. Бизнес. Право. Оно было опубликовано в 2010 году издательством Манн, Иванов и Фербер.
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							Сет Годин
Вам не придется тратить огромные деньги на рекламу, если ваше предложение клиентам будет уникальным, а ваш маркетинг – вирусным. Все, что отличается от большинства, привлекает внимание и выделяет вас среди остальных. Ведь даже нетипичная расцветка может спровоцировать небывалый интерес – представьте, к примеру, фиолетовую корову среди обычных черных, белых и бурых. Будьте уверены: выделиться можно всегда, нужно только подумать, чего в вашей отрасли еще никто не делал.
Если вы собственник компании или занимаетесь маркетингом – эта книга для вас.
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							Роджер Фишер, Уилльям Юри, Брюс Патон
Книга «Переговоры без поражения. Гарвардский метод» написана тремя современными авторами, преподавателями и специалистами по переговорам Юри Уилльямом, Роджером Фишером и Брюсом Паттоном. Благодаря книге читателям не придется ехать в Гарвард, чтобы получить необходимые знания, здесь все изложено четко и доступно.
Любой человек каждый день общается с другими людьми. И постоянно приходится проводить переговоры любого уровня. Это может быть не только общение между партнерами в бизнесе, но и диалог с супругом или ребенком. И тут важно то, что каждый желает отстоять свою точку зрения. В большинстве случаев это происходит через давление, однако авторы данной книги считают такой подход неудачным. Это может испортить отношения и привести к нежелательному исходу переговоров.
С помощью этой книги читатели узнают о новом подходе к переговорам. Авторы предлагают относиться к своему оппоненту не как к врагу, а как к союзнику, который может помочь решить проблему. Если научиться смотреть на ситуацию так, то и ход беседы станет иным. Здесь подробно рассказано, как подготовиться к переговорам, определив для себя нижнюю границу допустимых условий соглашения. Также стоит продумать доводы и интересы оппонента, чтобы предусмотреть возможные варианты развития событий. Лучше сделать это заранее, а не тогда, когда оппонент будет сидеть напротив.
В этой книге рассказано, как относиться к словам оппонента, как воспринимать его критику, ведь иногда беседа выходит за рамки делового разговора. Авторы советуют относиться мягче к людям, но жестко соблюдать рамки решаемого вопроса. То есть жестким следует быть только в том, что непосредственно касается обсуждаемой проблемы. Шаг за шагом в книге рассмотрены все варианты и доступные действия, которые помогут изменить ход переговоров в нужную сторону, добиться хороших результатов, чтобы обе стороны остались довольны.
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